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Wir sind eininnovatives, internationales Unternehmen fir Bodenbeldge mit Kork und Zubehor und beliefern den deutschen und dsterreichischen
Einzel- und Fach- und GroBhandel mit nachhaltigen Bodenbelagen. Wir haben uns sehr erfolgreich entwickelt und suchen nun zum frihestmaég-

lichen Termin Ihre kompetente Unterstiitzung und Mitarbeit als

Gebietsleiter im AuBendienst (m/w/d)

mit Vertriebsverantwortung im Bodenbelags- und Holzhandel
zur Betreuung unserer Partner in
Bayern Nord (Aschaffenburg, Wiirzburg, Coburg, Bamberg, Bayreuth , Hof, Regensburg, Niirnberg)

lhre Aufgaben sind unter anderem:

Eigenverantwortliche Betreuung von Bestandskunden und Handelspartnern im Bodenbelagseinzel-, Innenausstattungsfach- und Holzhandel,
Aktive Akquisition neuer Kunden.

Erreichung und Steigerung der definierten Umsatz- und Vertriebsziele.

Abstimmung der optimalen Produkt- und Warenprasentation vor Ort.

Beratung und Schulung des Verkaufspersonals, insbesondere bei Produktneueinfihrungen.

Uberwachung der Absatz- und Umsatzentwicklung

Planung gemeinsamer GeschéaftsentwicklungsmaBnahmen (Upselling / Cross-Selling) in Abstimmung mit dem Handel,

Beobachtung des Markt- und Wettbewerbsumfeldes.

Friihzeitiges Kommunizieren autkommender Trends und Verdnderungen.

Kompetente Reprasentation des Unternehmens auf regionalen Fach- und Verbrauchermessen.

Wir erwarten von lhnen:

Abschluss einer kaufmannischen oder technischen Ausbildung.

Mehrere Jahre Berufserfahrungim VerkaufsauBendienst oder in einer anderen vertriebsnahen Tatigkeit — idealerweise bereitsim Umfeld
von Bodenbel4gen, Innenausstattung, Heimtex oder Ahnliches.

Akquisitions- und Vertriebsstarke.

Ausgepragtes technisches Verstandnis, unternehmerisches Denken.

ein hohes MaB3 an Verbindlichkeit, Motivation und Pragmatismus.

Aufgeschlossen und kommunikativ zur Fhrung von Uberzeugenden Verkaufsgesprachen.

Aufbau von langfristigen und persénlichen Beziehungen zu unseren Handelskunden.

Wir bieten:

Sicheren Arbeitsplatz und Karrierechancen in einem international aufgestellten Unternehmen
Attraktives Einkommen, umfangreiche Sozialleistungen sowie 30 Tage Urlaub

Neutrale Firmenwagen, der Ihnen auch zur privaten Nutzung zur Verflgung steht
Selbststandiges Arbeiten mit hoher Flexibilitét und Eigenverantwortung

Gezielte und strukturierte Einarbeitung durch erfahrene Kollegen

Interessiert? Dann senden Sie uns bitte Ihre vollstandigen Bewerbungsunterlagen mit Angabe lhrer Gehaltsvorstellung und Verfigbarkeit.
Wir freuen uns auf hre Bewerbung,

Ihr Ansprechpartner: Jutta Wortmann, E-Mail: jutta.wortmann@amorim.com, Telefon: 04221-593 37
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